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קבוצת העניין לפיתוח אישי ושיווקי “שיח מקצועי אחר בפיזיותרפיה"                                              שמחה להזמינכם לסדנא בנושא
“פיזיותרפיסט ברשת: תן לידע ולמומחיות שלך לעבוד בשבילך"
הקדמה: 
העבודה שלך היא שליחות. הגעת אליה כדי לסייע לאנשים ואין ספק שהטיפולים והשירותים שלך הם מקצועיים. אבל כמה מטופלים יודעים על היכולות והכלים שלך? 
רשת האינטרנט היא כיום זירה מרכזית לתקשורת עסקית ושיווקית - עם מטופלים, עם קולגות, עם רופאים ועם הקהל הרחב.  עבודה נכונה ברשת יכולה לחשוף אותך בצורה מקצועית, נעימה ומכובדת לקהל שלך, ולאפשר לך להרחיב משמעותית את מעגל המטופלים שלך. 

גוגל, פייסבוק, אתר, בלוג, רשימת תפוצה... שפע אפשרויות שעלולות לבלבל. כדי לא להתפזר ולמצוא את עצמך יורה לכל הכיוונים וכדי שהשיווק שלך יהיה אפקטיבי ומדויק ויביא לך את המטופלים הנכונים - אנחנו מזמינים אותך ללמוד איך לנהל את הנוכחות המקצועית שלך באינטרנט.
חלק א' – ניהול זהות שיווקית ברשת | פולינה שטרן-שלמה
ניהול זהות שיווקית ברשת, עם אתר או בלעדיו, היא כלי חיוני לכל בעל עסק 
ובייחוד במקצועות הרפואה והטיפול - איך עושים את זה נכון?
· מי מחפש אותך בגוגל ומה הם מוצאים שם? 
· איך שולטים בתוצאות החיפוש?
· מורה נבוכים לשיווק ברשת: אינדקסים, פורומים, רשתות חברתיות, שיווק בוידיאו ועוד.
· מבוא להקמת אתר: מהו השלב החשוב ביותר בהקמת אתר אינטרנט שיווקי ואפקטיבי שמביא מטופלים?
חלק ב' – שיווק בפייסבוק זה לא לייקים | טלי שטרנליכט

כולם כבר בפייסבוק ואתה כאיש מקצוע/בעל עסק עדיין לא?  הקמת דף עסק אבל הוא לא מביא תוצאות? שיווק בפייסבוק שמביא מטופלים ולקוחות ולא רק לייקים – איך עושים את זה?
· איך לבנות דף עסק מצליח? 
· מה לעשות כדי לעורר תגובות, מעורבות ופעילות?  
· מתי להעלות סטטוסים, מה לפרסם, למי ומתי?
· מה הקשר בין הפרופיל האישי, הדף העסקי והקבוצות?
מהרו להירשם, מספר המקומות מוגבל!
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המנחות:
פולינה שטרן-שלמה | יוצרת תקשורת

יוצרת תקשורת ורעיונאית כבר שני עשורים. מלווה חברות ובעלי עסקים בתהליכי מיתוג, גיבוש זהות עסקית ויצירת קונספט שיווקי. מתמחה במיקוד שיווקי, מיתוג ושיווק באינטרנט.   מבעלי "לטפל בעסק | סדנאות ניהול ושיווק מעשי למקצועות הרפואה, הטיפול והייעוץ".
טלי שטרנליכט | יזמת ומלווה עסקית
מסייעת לבעלי עסקים וחברות בהקמה, ניהול וקידום העסק. 
מנחת הרצאות וקורסים בנושאי ניהול עסק ושיווק בפייסבוק. 
בעלת תואר ראשון בהצטיינות במנהל עסקים. 
קהל היעד: 
פיזיותרפיסטים עצמאיים, בעלי עסקים ושכירים כאחד
מועד  יום שישי ה -  03.01.2014 בין השעות: 09:00-14:00
מקום: ביה"ס "הגימנסיה העברית הרצליה" רח' ז'בוטינסקי 106 ת"א
עלות: 120 ₪ לחבר עמותה , 200 ₪ ללא חבר בעמותה

 אמצעי תשלום : באמצעות טופס הרישום הרצ"ב. אנא הביאו עמכם מחשבים ניידים !            
לפרטים נוספים:   ניתן ליצור קשר במייל  עם   physical1therapy@gmail.com         

להלן מספר תגובות מהסדנאות הקודמות:

" הבנה שיש לפיזיותרפיסט צורך בייחודיות כדי להגדיל את קהל הלקוחות שלו. עם כל הקורסים והשתלמויות שעברנו מעולם לא דיברו איתנו על שיווק. סדנא מלאה במידע, למדתי המון ואני אצטרך עוד לשבת בבית ולהבין את מה שנאמר כדי ליישם את הדברים."
"כל התהליך השיווקי שלי היה מפוקפק עד היום. מהיום אני אתחיל לעשות את זה עם יותר בטחון וידע בתחום השיווק..."
"המנחה הוציאה אותי מהבועה וחשפה אותי לצד של הלקוח. קיבלתי כלים מעשיים.תודה! "
"מושג ייחודיות היה מאד חשוב. הסדנא עוסקת לא רק בקליניקה אלא גם במקום ציבורי..."

"..היה מעניין מאוד, שונה וחשוב ! מקווה שיהיו עוד סדנאות בהמשך..."
"... צריך לקדם את המקצוע שתקטן הזלגה לעבר מטפלים אחרים. העשרת הידיעות הכלליות והמקצועיות..."

המלצות ממשתתפי סדנאות "לטפל בעסק" : 

http://www.letapel.co.il/1502151315141514150814971501-150215051508151214971501.html
טופס הרשמה לסדנת 
“פיזיותרפיסט ברשת: תן לידע ולמומחיות שלך לעבוד בשבילך"
הסדנה תתקיים בביה"ס "הגימנסיה העברית הרצליה" בז'בוטינסקי 106 ת"א
עלות:

· 120 ₪ לחברי העמותה
· 200 ₪ ללא חברים בעמותה

בכל מקרה של ביטול ייגבו 35 ₪ דמי טיפול.
פתיחת הקורס מותנת במינימום של  20 נרשמים. מספר המקומות מוגבל!
ביטול לאחר ה -  25.12.13 יחויב במלוא הסכום.
להרשמה ולתשלום יש למלא את הפרטים הבאים:
שם משפחה _________   שם פרטי_________   ת.ז____________
כתובת_________________ עיר_________ מיקוד_____________
טלפון______________  נייד _____________ 

  E-mail______________________________________________  
אני מבקש/ת להוציא קבלה ע"ש: _____________________________

אמצעי תשלום:

ניתן לצרף שיק לפקודת: "העמותה לקידום הפיזיותרפיה" 
ולשלוח לכתובת:  וייסבורג 17  ת"א 
או לחלופין בכרטיס אשראי לפי הפרטים:                                                              
סוג הכרטיס__________  מס' כרטיס האשראי____________________

תוקף ___/ ___
מספר תשלומים: ____________
שם בעל הכרטיס ות.ז: _____________________________________

את הטופס יש לשלוח במייל ו/או לפקס- 03-6888107
באחריות הנרשמים לוודא הגעת הפקס מול העמותה באמצעות מייל :

iptsoffice@gmail.comראש הטופס
תחתית הטופס
