שם הסדנא: כלים בשיווק לפיזיותרפיסטים עצמאיים ובעלי עסקים                     המנחה: עירית שריר. בית ספר לשיווק "מגנט"
מיקום הסדנא: בה"ס לפיזיותרפיה, בית חולים תל השומר, בניין שיקום, קומה 2
מטרות הסדנא: בסדנא הזו תלמד/י:                                                                                       1. להגדיר באופן מעשי את הבידול (ייחודיות) שלך כמטפל/ת                                                               2. לכוון אל קהל היעד הרצוי לך                                                                                              3.תתרגל/י הצגה אפקטיבית של עיסוקך/עסקך                                                                                  4. תזהה/י חלק מהחסמים האפשריים לשיווק המקצוע שלנו                                                                                             אלו ללא ספק צעדים מהותיים המסייעים לך להגדיל הכנסות ולכוון את קהל היעד האופטימלי!

תאריך הסדנא: 10/9/2012, יום שני, בין 9:00-15:00
עלות הסדנא: 297 ש"ח כולל מע"מ.
 10 % הנחה לחברי העמותה. (לקבלת ההטבה נא לציין זאת במייל: info@magnet-market.co.il )
פרטים נוספים:  physical1therapy@gmail.com (צוות היגוי "פיתוח אישי ושיווקי- שיח מקצועי אחר בפיזיותרפיה")   או כנסו לקישור:       http://ez.com/phisio                                                             
תשלום והרשמה: יש צורך בהרשמה ותשלום מראש!
לתשלום באמצעות הקישור המאובטח דרך האתר של המנחה: http://ez.com/phisio
להסדרת ה תשלום באמצעות העברה בנקאית/משלוח צ'ק אנא פנו במייל: info@magnet-market.co.il
מהרו להירשם! מספר המקומות מוגבל!                                                                            נודה על העברת המידע לכל מי שהסדנא עשויה לתרום/לעניין!

פיזיותרפיסטים יקרים,
נכון , שמעולם לא לימדו אותנו לשווק את עצמנו כאנשי מקצוע?
זה הולך ומשתנה!
צוות היגוי "פיתוח אישי ושיווקי- שיח מקצועי אחר" הרים את הכפפה ושמח לבשר לכם על             סדנת העמקה נוספת בתחום שיווק לפיזיותרפיסטים עצמאיים ובעלי עסק.
(ראה/י מטה תגובות מהסדנא הקודמת)
העלות כוללת:  מע"מ (ומוכרת כהוצאה לעצמאים), חוברת העבודה וכיבוד קל. הנחה 10 % לחברי העמותה.

להלן מספר תגובות מהסדנא הקודמת:

" הבנה שיש לפיזיותרפיסט צורך בייחודיות כדי להגדיל את קהל הלקוחות שלו. עם כל הקורסים והשתלמויות שעברנו מעולם לא דיברו איתנו על שיווק. סדנא מלאה במידע, למדתי המון ואני אצטרך עוד לשבת בבית ולהבין את מה שנאמר כדי ליישם את הדברים."

"מושג ייחודיות היה מאד חשוב. הסדנא עוסקת לא רק בקליניקה אלא גם במקום ציבורי..."

"..היה מעניין מאוד, שונה וחשוב ! מקווה שיהיו עוד סדנאות בהמשך..."
"... צריך לקדם את המקצוע שתקטן הזלגה לעבר מטפלים אחרים. העשרת הידיעות הכלליות והמקצועיות..."
